
美容・健康製品のテストマーケティング
in MALAYSIA



１．パートナー企業

ふぁん・じゃぱん株式会社
[日本事務所]
東京都千代田区九段北1-4-1 ﾌﾞﾙｯｸｽﾋﾞﾙ1F
(WEB : www.fanjapan.jp)

[事業内容]
・海外進出におけるコンサルティング
・海外市場におけるマーケティング
・小売業(ｲﾝﾀｰﾈｯﾄの販売含む) / 卸売業
・広告・メディア事業
・輸出業務

マレーシア法人
FAN JAPAN(MALAYSIA) SDN.BHD.
(WEB: http://fanjapan.asia/)
・マレーシア国内店舗運営
（三井ｱｳﾄﾚｯﾄﾊﾟｰｸKLIA ｾﾊﾟﾝ店内、ISETAN内）

http://www.fanjapan.jp/
http://fanjapan.asia/


２．事業概要

ＪＣＣ会員企業製品のマレーシアでのテストマーケティング
および現地バイヤーとの商談の場を提供

対象者
ＪＣＣ会員企業

対象製品
化粧品、化粧雑貨、健康食品、飲料、加工食品
※マレーシアにてレジストレーション可能な製品

場所
三井ｱｳﾄﾚｯﾄﾊﾟｰｸKLIA ｾﾊﾟﾝ店内及びISETAN THE JAPAN STORE内

スケジュール（案）
2018年

６月 ：募集開始
6月末：募集〆切
7月 ：レジストレーション開始
9月 ：商品発送

11月 ：テストマーケティング開始
1月 ：テストマーケティング終了

※現地BtoB商談会（2019年１月20日予定）

2月 ：集計・レポート



３．役割分担

ふぁん・じゃぱん
・マレーシア国内店舗の棚の提供
・製品レジストレーション ※2週間～2か月程度

・商品配送(日本指定倉庫⇒マレーシア)
・SNS広告、試供品体験含む店頭販促、販売員による
推奨販売の実施

・BtoB商談会の実施
・販売及び売上レポートの取り纏め

ジャパン・コスメティックセンター
・ふぁん・じゃぱんとの契約・支払窓口
・日本企業との連絡・調整



４．スキーム

日本企業

①委託契約
・テストマーケティング
・BtoB商談会
・SNS広告、試供品体験含む店頭販促、販売員による推奨販売

⑥データ提供
・レジストレーション用
・販促用

②募集

③申込

④支払(参加費用)
・レジストレーション費用
・棚代
・輸送費用

⑤支払

✔ 約３か月（11月～1月）のテストマーケティング
✔ 販売期間中のSNS広告、試験品体験含む店頭販促、販売員による推奨販売
✔ BtoB商談会

⑦商品発送（国内指定倉庫まで）
・商品、POP類及び販促品
・試供品

⑧報告・支払い
・販売数等報告
・支払い



５．コスト

〇基本料金：100,000円 / 社（最大10社、5SKU/社）
・マレーシア国内ふぁん・じゃぱん店舗棚代
・オンライン情報発信
・レジストレーション申請手続費用
・輸出手続き、配送費用（国内指定倉庫⇒マレーシア）
・販売レポート

〇国内指定倉庫（横浜）までの搬入費用

〇１月20日（予定）の現地BtoB商談会への参加旅費



５．諸条件

〇レジストレーションや販促に必要な商品サンプル・資料等の提供いただけること

〇原則１月20日（予定）のBtoB商談会へ参加できること

〇テストマーケティングについて、下記に了解いただけること
月末締めの販売数を翌月月初にふぁん・じゃぱん より報告する
売れた商品数×国内卸価格をふぁん・じゃぱん より支払う（円決済）
①翌月15日（15日必着）までに請求書送付の場合、その月の月末払い
②16日以降の請求書に関しては翌々月月末払い
例）11月分

12月月初に販売数を報告
①12月15日までに請求書郵送(12月15日必着）→12月末に支払い
②12月16日以降に請求書郵送→１月月末に支払い

〇現地小売価格については、国内卸価格、輸出入に係る費用を考慮しふぁん・じゃぱ
ん にて販売価格を決定に了解いただけること。（事前に協議します。）

〇テストマーケンティング後に残った商品については原則廃棄に了解いただけること

〇レジストレーション申請に通らないし製品はテストマーケティング不可となること


